Ein buntes Angebot als Erfolgsfaktor

UNTERSTUTZER Stefan Urbanski begleitete mehrere Gemeinden bei der erfolgreichen Markttretf-Entwicklung

TREFFPUNKT
MARKTTREFF
LUBECK

LUBECK Stefan Urbanski ist
viel in deutschen Stiadten un-
terwegs. Der Diplom-Inge-
nieur fiir Landschafts- und
Freiraumplanung kiimmert
sich vorrangig um Stadt- und
Immobilienentwicklung,

erarbeitet Nutzungskonzepte
fr brachliegende Flachen
wie alte Bahngeldande. Doch
nicht nur das: ,,Wir haben die
Gemeinden Koberg, Giilzow

und Hohenfelde auf dem Weg

zu ihren Markttreffs intensiv
begleitet.”

Seit 2003 arbeitet Urbanski
fiirdie in Liibeck ansissige Ci-
ma. ,,Bei der Entwicklung der
Markttreffs kam uns zugute,
dass wir themenmalig breit
aufgestellt sind —von Immobi-
liennutzung {iiber Stadtpla-
nung bis Organisationsstruk-
turen — und von vielen Seiten
aus etwas in die Gemeinden
geben konnen“, sagt der 42-
Jahrige. Viele Kommunen
sttinden vor dhnlichen Pro-
blemen, miissten sich bei-
spielsweise mit Fragen des de-
mografischen Wandels, der

/ Nahversor-

gung, von Bil-
dungsange-
boten be-
schaftigen.
Fir kleine
Gemeinden
konne Markt-
treffhier ein Losungsweg sein.
Im lauenburgischen Koberg
seibesonders spannend gewe-
sen, dass der Hauptfokus auf
den Kultur- und Veranstal-
tungsbereich gerichtet wor-
den sei. Urbanski: ,,Daher war
von Beginn an ein aktiver
Markttreff-Verein mit sehr en-
gagierten Menschen die Vor-
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aussetzung fiir den Erfolg.”
Zudem galt es, ein altes Ge-
baude als Kulturscheune zu
erhalten und weiterzuentwi-
ckeln sowie ein neues kleines,
modernes Ladengebaude an-
zudocken.

,Eine historische Immobi-
lie war auch in Giilzow Aus-
gangspunkt fiir die Markttreff-
Entwicklung.” So sei die Ge-
meinde im Kreis Herzogtum
Lauenburg auch bei den Kauf-
verhandlungen fiir das Gebau-
de mitten im Dorf beraten und
unterstiitzt worden.

Eine ganz andere Situation

fand Urbanski in Hohenfelde

vor. In der Ostsee-Gemeinde
im Kreis Plon habe sehr friih
festgestanden, wo gebaut wer-
den sollte, wer der Kaufmann
und wer der Lebensmittellie-
ferant sein wiirde. Es habe ein-
deutige Erfolgsfaktoren fiirdie
schnelle Planung und Umset-
zung gegeben: etablierter Be-
treiber, erfahrener Architekt
aus der Gemeinde, groBe Ent-
scheidungsfreudigkeit in der
Gemeinde. ,Der Schwer-
punkt der cima-Arbeit lag hier
also weniger auf Immobilie
oder Betreiber, sondern dar-

auf, den Treff mit Leben zu fiil-
len.*



