Erster Markttretf in neuen Handen

UBERNAHME Kaufmann Jens Sell fiihrt in Zukunft den Laden in Steinfeld
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STEINFELD Die Freude ist gro3
im Dorf. Die Gemeinde Stein-
feld hatte als erste im Land ei-
nen Markttreff eroffnet — das
war im Jahr 1999. Ende 2016
kam die Schreckensnachricht
fiir die rund 750 Einwohner
im Kreis Schleswig-Flens-
burg: Der Laden wird ge-
schlossen. Doch nun blicken
alle wieder voller Zuversicht
nach vorn. Seit 4. April hat in
renovierten Raumen ein neu-
er Betreiber das Sagen: Kauf-

mann Jens Sell, der schon er-
folgreich  Nahversorgungs-
Laden in Owschlag und Ber-
genhusen fiihrt.

Mit einer guten Portion
Selbstbewusstsein und Er-
fahrung geht der 35-jahrige
Sell die Wiedereroffnung in
Steinfeld an: ,,Ich glaube, ich
bin gut.“ Und das ist nicht
nur hingesagt, er hat ziem-
lich genau vor einem Jahr
schon einmal ein Nahversor-
gergeschéift tibernommen -
,das wird mir jetzt helfen®.
Zudem hat er klare Vorstel-
lungen tiber die Ausrichtung
des Sortiments und der An-
gebote: ,,Mit den drei Laden
kann ich meinen Kundinnen

und Kunden ei-
ne grofle Pro-
duktvielfalt

bieten, weil ich
ganz anders or-

Jens Sell dern kann.“
Das wiirde al-
len zugutekommen.

Allein in Bergenhusen ha-
be er das Sortiment schnell
verdoppelt, in Steinfeld sei
Ahnliches in dem Laden mit-
ten im Dorf vorgesehen. ,,Die
Kunden, ganz gleich welcher
Altersgruppe, miissen dann
nicht in die ndchste groBere
Stadt fahren. Sie werden bei
uns alles bekommen — und
mit dem Service zufrieden
sein®, erganzt Sell.

Kundenorientierung hat
Sell in verschiedenen Posi-
tionen bei der Deutschen
Post gelernt — ,,aber vor der
Privatisierung” —wie der ver-
heiratete Kaufmann einwirft.
Danach hat er Tankstellen
und deren Shops gefiihrt.

Schnell kommt Sell zurtick
zum neuen Laden in Stein-
feld: ,Die Zusammenarbeit
mit Bilirgermeister Buch und
der gesamten Gemeinde
klappt hervorragend.“ Man
hitte sich auf Anhieb ver-
standen. Natiirlich miissten
die Kunden mitmachen und
die Angebote auch nutzen.
Diese Voraussetzung fordere
der Biirgermeister immer

wiederinseinen Ansprachen
ein.

Aber Sell ist optimistisch:
, Wir setzen stark auf den per-
sonlichen Kundenkontakt,
bieten hervorragend, auchre-
gionale Produkte und liefern
aus.”“ Als Lieferant steht die
Bartels-Langness-Gruppe an
seiner Seite, das sei ebenfalls
ein groBer Pluspunkt. Eine
ganze Reihe von Dienstleis-
tungen und die Kaffee-Ecke
wiirden das Angebot ergin-
zen. Flirdie Zukunft in Stein-
feld hétte er sich noch einiges
vorgenommen: Ein neuer
Back-Shop und leckere
Snacks stehen ganz oben auf
der Arbeitsliste.



