Nahversorgung im landlichen Raum sichern

REGIONALKONFERENZ Daniela Jacobsen diskutierte neue Losungen zur Landesentwicklung SH 2030

TREFFPUNKT
MARKTTREFF
KIEL

KIEL Daniela Jacobsen sal3 vor
Kurzem auf dem weillen Sofa
in der Kieler Halle 400 und
diskutierte mit Biirgerinnen
und Biirgern neue Losungen
der Daseinsvorsorge. Einge-
laden hatte Ministerprasi-
dent Torsten Albig im Rah-
men der Regionalkonferen-

zen zur Landesentwick-
lungsstrategie ~ Schleswig-
Holstein 2030.

»Markttreff ist ein gutes

Konzept, um die Nahversor-
gung in ldndlichen Rdumen
zusichern®, zeigte sich Jacob-
sen {iberzeugt. ,Besonders
iiberzeugend ist dabei die
Kombination von Lebensmit-
teleinzelhandel mit weiteren
Aspekten wie Versamm-
lungsrdumen oder Dienst-
leistungen und medizini-
schen Angeboten.” Als auf-
félligen Pluspunkt hob Jacob-
sen die starke Einbindung
und Kooperation der Betei-
ligten hervor.

Die in der Néhe von Liine-
burg geborene Studentin
muss es wissen. Seit ihrer
Ausbildung zur Immobilien-

kauffrau be-
fasst sich die
27-Jahrige

intensiv mit
dem Thema

~ \ Revitalisie-
- ‘ rung  und
Daniela Jacobsen Neustruktu-

rierung von Ldden und Zen-
tren. Nach dem Bachelor in
Geografie an der Kieler Chris-
tian-Albrechts-Universitat
ist ihr Ziel nun der Master of
Science in Stadt- und Regio-
nalentwicklung.

Mehrmals hatte Jacobsen
wiéhrend ihres Studiums Be-
rithrung mit dem Markttreff-
Projekt. Bereits im ersten Se-

mester fiihrte sie eine Exkur-
sion zu verschiedenen Ein-
zelhandelskonzepten, S0
auch zum Markttreff Neuwit-
tenbek, der sie durch seine
starke Kundenndhe begeis-
terte.

,Lebensqualitdt in ldndli-
chen Rdumen“ — unter die-
sem Titel stand ein spezielles
Uni-Seminar, das in Zusam-
menarbeit mit dem Amt Hiitt-
ener Berge (Kreis Rendsburg-
Eckernforde) durchgefiihrt
wurde. ,,Spannend bei unse-
rem Projekt war die Arbeit
mit den Menschen vor Ort. Es
hat Freude gemacht, von den
Biirgerinnen und Biirgern zu

horen, wie sie sich eine gute
Nahversorgung konkret vor-
stellen®, berichtet Jacobsen.
,Entscheidend ist, dass die
Kunden den Kaufmann auch
unterstiitzen. Wer einen
wohnortnahen Laden
wiinscht, sollte dort einkau-
fen“, so Jacobsen weiter.

Neben ihrem Studium ar-
beitet Daniela Jacobsen fiir ei-
nen groBen Lebensmittelver-
sorger im Bereich Standort-
planung. Gemeinsam mit ih-
ren Kollegen untersucht sie
Regionen und Gemeinden
auf Chancen, Wettbewerb,
Kaufkraft und Umsatzpoten-
ziale.



